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cieta, che opera da me-

h AbbonarSI aibus pubbhc1

restando sedutiin ufficio

Milano
i abbonamento ai mezzi
pubblici cittadini si ac-

quista dall’ufficio attra-

verso la rete Intranet aziendale
evienerecapitato direttamente
sullascrivaniadelluogo dilavo-
ro. Unasoluzione che permette
di risparmiare tempo, denaro e
di pagare a rate. E la ricetta del
Mobility Office, servizio lancia-
to dalla societa per la mobilita
sostenibile “Muoversi”. «Ci ri-
volgiamo prevalentemente alle
grandi aziende con una plura-
lita di sedi sul territorio o ad
aziende medie che vogliono in-

crementareiserviziofferti ai di-

pendenti ad un costo molto

unita. L'iniziativa riguarda tutti
1 dipendenti, compresi gli ope-
raichesolitamentenondispon-
gono della casella di posta elet-
tronica aziendale: in quest’ulti-
mo caso, il servizio & erogato
tramite il canale telefonico.

Da qualche settimana, inol-
tre, 'azienda si € spinta oltre i
contini del trasporto pubblico
comunale. In seguito a un ac-
cordo con Trenitalia Lombar-
dia, infatti, offre abbonamenti
annuali per i pendolari. «Con
gueste soluzioni eliminiamo

qualsiasifilaallosportello—ag-

giunge Isenburg — Inoltre, le
convenzioniaziendaliperiltra-
sporto pubblico riducono il

contenuto, facilitando prezzo dicircail 10% el
la gestione degli abbo- ~ pagamento avviene tra-
namenti pubblici per i i servizio mite un prelievo in bu-
loro dipendenti, resi- 8 realizzato ., , paga, che puo essere
dentiinvariecittad’lta- 98 unasocieta ., 1o rateizzato. Alcu-
lia», spiega Federico che si oceupa ., a7iende clienti abbi-
Isenburg, ceo della so- :;:Itg::iill:ilﬁé nano a questo servizio

un bonus per i dipen-

diatrice tra dipendenti
e aziende deitrasporti pubblici.
[lprimopasso consiste nellasti-
pula di una convenzione con

T'impresa interessata a usufrui-

re del servizi().--Successiva'men-
te, ciascun dipendente puo-ac-

cedere a un portale Intranet e

prenotare 'abbonamento an-
nuale, chesivedra recapitare in

- ufficio.

Saranno 5mila gli abbona-
menti al trasporto pubblico lo-
cale sottoscritti da “Muoversi”
alla fine del primo anno di atti-

| vita, per un valore di circa 1,8

milioni di euro. Le aziende che
hanno siglato la convenzione

SONOo un centinaio (tra cui nomi

famosi come Eni ed Enel), per
un numero complessivo di la-
voratori che sfiora le 120mila

denti che sottoscrivono
I’'abbonamento, consentendo
in questo modo un risparmio
complessivo del 30-40% rispet-
to al costo di mercato».

Al dila deifattori tempo e co-
sto, questaliniziativapuntaain-
coraggiare 1'utilizzo dei mezzi
pubblici negli spostamenti ca-
sa-lavoroperridurreiltrafficoe,
di conseguenza, lo smog citta-
dino. “Muoversi”,societanataa
Milano nel 2007, ha un fattura-
to diquasimezzo milione dieu-
ro derivante da attivita che spa-
ziano dalla promozione del car
sharing e del car pooling alla
consulenza per aziende ed enti
pubblici sui temi della mobilita
sostenibile. |
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